
5G運動科技產業新思維

規劃執⾏團隊：愛爾達科技股份有限公司、阿斯⾙克運動科技股份有限公司

講者：邵泓嘉 Jerry
副總經理暨業務長
愛爾達科技股份有限公司



Why ELTA?
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全方位數位新媒製作能力
擁有新媒體HD電視/網路/行動數位影音內容

洽談、轉播及製作能力

跨平台整合經驗完整
具備跨電視、電腦、行動載具整合的專

案經驗

科技出身，專案執行數量豐富

自2000年至今，已執行逾3500件大小專案，勇於

嘗試創新服務，客戶涵蓋範圍廣闊。

勇於嘗試各項創新服務
從最早HD、3D應用、到4K轉播，更積極參與

5G創新應用服務，勇於嘗試，對目標全力以赴。



⼀、愛爾達科技股份有限公司

● 成立於2000年網路世代的多媒體公司

● 數位內容整合、開發、應用專長

● 旗下5個HD電視頻道，跨足體育、影劇、綜

合生活等領域

● 智慧科技投入世界盃、奧運等大型賽事轉播，

建立優質體育品牌

● 雲端儲存系統與OTT串流服務

● 迎接5G智慧服務新世代，持續優化服務品質
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⼆、夥伴簡介—阿斯⾙克運動科技股份有限公司

2020

2019

成立醫療結合運動
訓練科學行銷產業

2020

與多企業合作運動
科學相關數據開發

2022

結合5G擴展運動科
學與智慧穿戴裝置

2021

教育機構合作並搭
建運動數據資料庫
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l 成立於2019年醫療結合運動科學與行銷產業

l 秀傳醫療體系背景，成員由場館管理、智能

科技、運動媒體產業人士所組成。

l 跨領域行銷，為各產業搭建合作橋梁

l 主要從事智能APP開發、營養食品、

醫療、復健、運動訓練、穿戴裝置產業。



整合行銷

運動醫療

產學合作

運動訓練• 專業醫療團隊與資源

• 提供高級運動健檢

• 檢測身體質量組成及各項數據

• 統計與整合資料

• 為多方企業搭建互助互利之合作

橋梁多元化的行銷領域，使企業

與客戶達到雙方各自的目標

• 科學儀器記錄運動員發力過程

• 專業運動技術分析

• 整合運動員各項精密數據• 運用產業界資源提供客戶實際上協助

• 與各產業合作提供需求並評估規畫

• 與各企業合作共同開發新項目

運動場館智能APP
• 會員上課自動報到系統

• 指導正確技術觀念與技術動作

• 規劃訓練週期與項目

• 提供技術分析與經驗講座
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三、構建5G、運動科技商業模式

● 後疫情時代加速科技運用與5G需求，既有服務缺少線上下整合營運模式，相關服務多為一次性體驗，

成為服務斷層，本計畫集結運科專業團隊，期望以5G技術投入優化觀賽體驗。

● 本計畫最大亮點「讓加油聲變現！」透過互動與商品結合，創造新營運模式，利用現有媒體資源，加

乘直播網紅擴大發散效應，實證活動與資訊整合媒體發散可觸及170萬人次以上，企圖透過成功賽事

活動實證，推廣到不同領域。
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加油聲喊起來!觀
球吃起來!!
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商模源起與解決⽅案

消費型態改變
2020年疫情席捲全球

實體活動目標群眾由線

下轉往線上

提供有效率且品質優良

的服務成為趨勢

本計畫結合運動產業與技術相關業者，將5G智慧創新應用

導入運動場域，除了滿足休閒需求，更運用5G技術優勢提

供即時互動服務，增進虛實互動的商機。

5G智慧運用實境技術強化互動，低延遲特性大幅降低通訊

時間差，賽事場內外時間趨近同步，改善因時空造成的感

官落差，強調提升服務效能與體驗品質。

選定中華職棒台南棒球場作為創新應用服務的驗證場地，

配合愛爾達媒體資源傳播行銷發散，提升消費需求並帶動

中小企業廠商，建立成功模式並延伸至周邊中小企業。



● 場域
1. 台南棒球場現行營運與當地商家連結稍弱，

本計畫擬運用5G無線網路，建立統一獅隊

與週邊商家互相拉抬的平台，將球賽觀眾

導入商家，帶動在地中小企業。

2. 在球場周邊店家內，利用5G網路與360度

VR攝影機觀看不同於電視轉播的賽況，也

將店內為獅隊應援的聲音影像即時傳送到

比賽現場，讓球員聽到，創造店家獨特性，

也透過即時促銷等活動刺激消費。

● 科技應用
以中華電信於台南棒球場附近的5G涵蓋圖，與台南

球場本壘後方觀眾席實測的5G網路速度為參考，於

球場實測得的頻寬，應可安全提供4個鏡頭縫合的

Full HD 360度攝影機上傳使用。
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運動場域與科技應⽤



1. 創新5G智慧體驗：360度立體視覺服務，前期購買球賽票券輔助了解各區座位視角，賽期

間精采瞬間全方位同步收看。

2. 5G低延遲通訊：將線上觀眾即時投影於球場大螢幕，讓球賽與觀眾互動不受時空限制。

3. 創新商業模式-互動體驗附加價值：「讓你的加油聲變現」，結合商品折價等促銷，加

油互動帶動中小企業鏈結、衍伸周邊價值產業結合，並可發展至不同領域。

4. 實證場域：中華職棒統一獅隊台南棒球場，使用技術於主場比賽及體驗推廣活動，服務體

驗人次合計3萬人。

5. 計畫效益：期間投入與整合之資源、廣告媒合之企業收益、實證場域帶來之周邊效益合計

超過3千萬。

6. 媒體擴散：利用媒體資源將實證與資訊觸及170萬人次以上。
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四、5G運科創新運⽤亮點
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商業場域問題

5G商用化
集中商業活動於熱點區

消費者問題

單向觀球體驗
線上、線下缺乏互動

店家問題

與消費端存有距離
需發展新型態商業對策

5G+IoT應用服務
智慧體驗
媒體行銷

購買現場票券提供座位
視角模擬影像

360度攝影
全方位賽事
觀賞體驗

現場5G攝影及應用服務
促成線上、線下互動，
利用媒體資源擴散效益

愛爾達科技股份有限公司
數位內容、整合行銷、服務整合業者

五、5G運科策略與⽅法(⼀)

實證場域：台南棒球場
(統一獅隊主場)
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線上觀眾應援
帶動周邊商業效應
5G低延遲傳輸讓線上觀眾

能即時透過大螢幕與場內球

員、球迷互動打造零距離觀

球體驗，帶動球賽內容周邊

中小企業搭上大平台商機。

現場5G智慧
線上下體驗

即時提供場域360度多視角

直播與賽事關鍵瞬間回放，

讓觀眾視野不受座位侷限。

線上商城滿足即時購物需求。

購票體驗優化

從票務購買端開始，運用

360度觀看相對位置以輔助

消費者決策，避免因為票務

資訊不齊全造成期待與實際

視野有所落差。

五、5G運科策略與⽅法(⼆)



六、推動策略與⽅法—服務情境說明（⼀）
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比賽時程表

購買A區23號

$1350元

座位視野體驗

內野本壘板後座位 內野右方座位

外野方向座位
購票體驗優化

方便.滿意.聰明消費



14

360度捕捉
利用攝影機5G即
時捕捉畫面上傳

查詢資訊
賽程、與今日對
戰資訊查詢

推薦商城
基本辨識需求推
薦周邊商品

LIVE現場5G智慧線上下體驗：

360度視野、線上商城即時購物 Live

Shop

場內
智慧機器人

六、推動策略與⽅法—服務情境說明（⼆）



加油聲喊起來!觀球吃起來!!

15

加油!!!

加油!!!

透過加油互動
商品促銷加碼

網紅直播加乘
帶動周邊商機

線下

讓你的加油聲變現！產業鏈商業模式生成

線上

線上

六、推動策略與⽅法—服務情境說明（三）



購票

以球場提供之平面圖及
單一方位影像為資訊參考

觀賞比賽

固定座位且視角受限
觀賞舒適度受位置影響

收看比賽 互動

現場觀眾

線上觀眾

攝影機固定方位
單向接收比賽資訊
與現場無互動

棒球賽事LIVE轉播
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球場活動與
周邊商家低度連結
商業效益無法擴散

七、推動策略與⽅法—導⼊前服務情境



棒球比賽LIVE直播

5G攝影通訊提供
即時實時影像

全球同步影像投影

現場觀眾購票提供
全方位座位影像資訊

360度觀賽實境影像
固定立體視野

比賽中場進行精彩
投打瞬間360度重播

觀眾收看線上直播

媒體行銷發散效應
帶動中小企業活動

影音、攝影

影音傳輸

影音傳輸

影音呈現 5G技術導入

5G技術導入

5G技術導入

影音傳輸
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七、推動策略與⽅法—導⼊後服務模式
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中小企業

消費者

在地商家

球場

整合行銷
系統業者

5G轉播服務

應用設備支援

合作網絡 媒體、網紅
行銷發散

商品、服務

消費經濟 商品、服務

消費經濟

合作網絡

行銷活動
人潮導入

5G智慧
服務體驗

消費經濟

七、推動策略與⽅法—5G創新互動商業模式



⼋、計畫預期成果
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營銷
增長

周邊
效應

產業
結合

ü 合作直接經費
ü 間接周邊商場與中小企業商機帶動
ü 優良服務促進購票熱度

ü 話題先鋒，愛爾達媒體資源投入
ü 球團品牌結合媒體、技術、網路紅人及其流量客群
ü 建立成功合作模式，快速發散效應

ü 5G串接線上下，服務加值直播經濟，促進中小企業產業鏈
ü 內容行銷跨螢跨頻帶動人流和金流
ü 提供三網無縫影音服務串接資訊流和商流



⼋、計畫預期成果-中⼩企業擴散合作對象

20

購票系統 周邊伴手禮 在地商家

配合物流網拍店家 直播經濟

在地美食

藝文活動住宿景點
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Thank you


